Proposta Comercial
Precificacao
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‘Abanrisul + vero&

A solucado completa para as empresas
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Faca a sua pergunta!
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Realizou a visita;

Conheceu o potencial do cliente;

Identificou suas necessidades e condigoes comerciais
atuais com a concorrente;

E ofertou um dos Planos da Vero?




1. Realizou avisita;

Conheceu o potencial do cliente;

3. ldentificou suas necessidades e condi¢Oes comerciais
atuais com a concorrente;

E ofertou um dos Planos da Vero?
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Caso o cliente ndao se enquadre em um dos planos de
balcdo disponiveis, é possivel realizar a solicitacdo de
analise customizada.



Jp Anilise Customizada

Novos clientes

Considera:
Master, Visa, Elo,
Banricompras e
Pix;

(prospeccao) ou
retencao com
assédio da
concorréncia;

Nao é possivel
negociar
Banricompras,
Banricard e
Verdecard,

Individual: matriz
e filiais (uma Unica
raiz de CNPJ);




. Condicoes da concorréncia

]

Demonstrativos de condig¢oes da concorréncia sdo muito importantes e podem ser enviados para a

chave Vero Precificagdo;

Pesquisas indicam

que cercade Isso pode estreitar

70% dos arelacao, agindo
estabelecimentos comoum
nao sabem as suas consultor.

taxas;




. Solicitacao

Conhecer a
operacgao do

cliente traz
insumos
importantes;

Quanto mais
completas e
precisas as
informacoes, mais
assertiva serd a
negociagao;

Entender a
concorréncia
facilita no
processo de
negociagao;



. Informacoes importantes para solicitar precificacao
Workflow - Vero Proposta Comercial

Condicdes de

Taxas da Antecipacao :
equipamentos

concorréncia Taxa e Modalidade

(Opcional ou
Automatica = D1)

Ticket Médio Faturamento
Transagao Mensal

(valor médio de venda)

por modalidades
(crédito, débito
Parcelados, PIX)




. Custos Envolvidos

Equipamentos Antecipacao

* Intercambio * Software * Taxa Selic
* Tarifa de Bandeira « Chip * Impostos
* Processamento * Logistica
* Bobinas * Aquisicao dos
e Impostos equipamentos

* Impostos



. Exemplo de Precificacao Decomposicio do MDR

RECEITAS

MDR RS 1.746,14
Vestuario - Prospecgao DESPESAS -R51.603,82
IntercAmbio -R$ 1.366,85

Fee de Bandeira -RS$ 169,49

Processamento -R$ 52,86

(FMM): R$100.000 (1isengéo) Bobina -R$ 14,62

. o Dedugdes -R$ 53,41

MDR Débito: 0,98% () 5,00% ISS RS 18,36

(-) 9,25% PIS e Cofins -RS 35,08

MDR Credito: 1,95%

Parcelado 6x: 2,25%
Parcelado 12x; 2,55% Decomposicao do Equipamento

RECEITAS
Mensalidade Equipamento R$ 0,00
‘ DESPESAS -RS$ 33,03
Tarifa de Software -R$ 9,00
Resultado Liquido: Chip -R$ 5,35
RS 55,88 Deprecia¢do -R$13,98
Manutengio -R$4,70




. Exemplo de Precificacao

Conhecer o cliente € o ponto principal para uma negociagao assertiva

Restaurante - Faturamento Médio mensal de RS 4 milhoes

1° Solicitacao recebida | 22 Solicitacao recebida Resultado da negociago:
MDR gerando resultado negativo,
- as informacgdes reais - as informagées reais porém a cobranca dos equipamentos
compensa o resultado negativo do
Q Precificar com condi¢des inferiores as O Taxas de MDR bem reduzidas para o MDR, tornando a operagdo rentavel.
da concorréncia segmento na concorréncia
O Isentar 70 equipamentos POS Q Equipamentos na concorréncia com
O Retorno: condigdo com taxas de MDR aluguel de R$35,80/pinpad e ‘
mais elevadas, para comportar parte RYT5,80/POS. Empresa mantendo o faturamento
das isenc8es. Q Parafechamento, era necessario MDR na Vero hd maisde 1 ano e com
O Resultado: Negativa por parte do levemente inferior & concorréncia e negocios fechados junto ao Banco

solicitante. reducdo na cobranga dos equipamentos. E




) CASO REAL DE PRECIFICACAD

Cenario do Cliente:

Empresa de comércio, segmento de tintas, localizada na regidao da Serra com miiltiplas lojas e
expansao;

Faturamento de aproximadamente R$ 400 mil por més;

Bom relacionamento com banco: conta empresarial, aplicacdo financeira, cartdo de crédito,

consércio, capitalizagao e Vero.

Proposta Getnet:
Verificamos que o

A gerente financeira enviou calculo feito a mao .
calculo apresentado

com a diferenca de taxas e demonstrando a
economia com a migra¢do, mas também enviou
a proposta da Getnet em um arquivo em PDF.

nao batia com as taxas
da proposta em pdf.




) cAsO REAL DE PRECIFICACAD

T —
= P bl
™ f r 3’1 9 [imlop g TABELA 2 - CONDICOES COMERCIAIS DIFERENCIADAS
':‘ o Nooi: TAXAS DE DESCONTO -VENDAS TAXAS DE DESCONTO -VENDAS
CAN “&W\e\', i Soedd ] PRESENCIAIS (%) ECOMMERCE (%)
M_}S 0, 41 LT e A, MODALIDADE / BANDEIRAS Visa Master Elo Amex Visa Master Elo Amex
" i ; 135 Of BT BT« o R Ay | Débito 0,79% | 0,79% | 1,20% | N/A 169% | 1,69% | 1,69% | N/A
W Crédito a vista 1,79% 1,79% 2,35% | 4,00% 2,99% 2,99% 2,99% 2,99%
:"m ' : === Crédito Parcelado 2 2,10% | 2,00% | 2,20% | 500% | | 3,55% | 355% | 3,55% | 3,55%
= : % Crédito Parcelado 3 2,0% | 2,00% | 2,20% | 500% | | 3,55% | 355% | 3,55% | 3,55%
1 Crédito Parcelado 4 2,10% 2,10% 2,20% | 5,00% 3,55% 3,55% 3,55% 3,55%
Crédito Parcelado 5 210% | 2,10% | 2,0% | 500% | | 3,55% | 355% | 3,55% | 3,55%
Crédito Parcelado 6 210% | 2,10% | 2,0% | 500% | | 3,55% | 355% | 3,55% | 3,55%
Crédito Parcelado 7 227% | 227% | 2,60% | 6,00% | | 3,55% | 355% | 3,55% | 3,55%
Crédito Parcelado 8 227% | 227% | 2,60% | 6,00% | | 3,55% | 355% | 3,55% | 3,55%
Crédito Parcelado 9 2,27% 2,27% 2,60% | 6,00% 3,55% 3,55% 3,55% 3,55%
Crédito Parcelado 10 227% | 227% | 2,60% | 6,00% | | 3,55% | 355% | 3,55% | 3,55%
Crédito Parcelado 11 227% | 227% | 2,60% | 6,00% | | 3,55% | 355% | 3,55% | 3,55%
Crédito Parcelado 12 227% | 227% | 2,60% | 6,00% | | 3,55% | 355% | 3,55% | 3,55%

A Isengdo de aluguel de equipamentos é pelo faturamento mensal na maquina por CNPJ:

Resultado da analise feita na precificagao:

Combine as tecnologias para o Negocio do seu cliente considerando o v de Desconto (R$) | Getmini com Bobina nao valida

§Get isscals) RS 10 Mil RS 15 Mil RS 30 Mil RS 40 Mil RS 50 Mil RS 60 Mil
Diferenca estimada de RS 229,83/més H E..T.Eim..«m 1 Get Cldssica 2Get Cidssa 3 Get Cldssica 4 Get Cidssica 5 Get Cldssica 6 Get Cldssica
relacionada és taxas da Vero_ '::m:‘('":: m:“c:"a:::“ RS 79,90 :R$ 159,80 ou Desconto®: RS 239,70 ‘ou Desconto*: R$ 319,60 ouDesconto*: R$ 399,50  ou Desconto*: R$ 479,40

Se 0 soma do aluguel de todo: i lhidos for maior do que o de: (RS) ? % S

Impacto financeiro baixo frente ao volume total.
Maquina da concorréncia inferior a da Vero
(Smart).




. Evidéncias de propostas

Hospital - Faturamento Médio de RS 700 mil/més

Venda Presencial (Fisico) Venda E-commerce

Liquidagio ~ VISA .,M el : Liquidagio ~ VISA [ 9 el :

mastarsard

Débito D+1 0,78% 0,78% 0,86% 0% Débito D+1 0,78% 0,78% 0,86% 0%
Crédito a vista D+31 1,81% 181% 2,05% 2,56% Crédito a vista D+31 1,81% 181% 2,05% 2,56%
Parcelado 2x a6x IE3 2,14% 2,14% 2,55 2,86% Parcelado 2x a 6x EEEY 2,14% 2,14% 2,55 2,86%

Parcelado 7x a 12x EE) 2,45% 2,45% 3,21% 3,05% Parcelado 7x a 12x BEY 2,45% 2,45% 3,21% 3,05%

Aluguel de Equipamentos Qtde Fr::E;ra Subsidio Proposta Solugdes PD Qtde Preco Prateleira  Subsidio
Tarifa de Credenciamento por CNPJ 00 - 00% - Conciliagdo 00 RS 0,20 00%
Get Smart 00 RS 129,90 00% RS Cofre 00 R$0.15 00%
Get Classica 05 R$ 79,90 100% RS 00,00 Renovagdo cartiio (ABU) 00 R$ 0,15 00%
Pinpad 00 RS 39,00 00% RS Antifraude 00 RS 0,31 00%
Conectividade TEF 00 RS 29,00 00% RS Conciliador 00 RS 0,20 00%

Extrato Eletrdnico 00 - 00% RS Link de Pagamento + Antifraude 00 RS 1,00 00% 8



Vend(] PresenCial (FiSiCO) @\@ Premissas Informagdes sobre o cliente

CNPJ 95.610.887/00014-6
Mmcc HXHHX

Liquidaggo ~ VISA L g el

mastarcard

Débito D+1 0,78% 0,78% 0,86% 0% 0%
TPV [ Anual R$ 8.500.000,00

Crédito a vista D+31 1,81% 1,81% 2,05% 2,56% 2,56%

5 Share Modalidade Fisico (00%
Parcelado 2x a 6x D+31 2,14% 2,14% 2,55 2,86% 2,86% G;E oo

Crédito 00%

Parcelado 7x a 12x JEBEEY 2,45% 2,45% 3,21% 3,05% 3,05%
Parcela 2x a 6x 00%

Parcela 7xa 12x 00%
. Débito 00%
All.lgUE| de EqUIpamentos Qtde Pret;o. Subsidio Proposta Modelo
Prateleira
Tarifa de Credenciamento por CNPJ 00 - 00% - Bandeiras Percentual% Platinizaio
0
Get Smart 00 RS 129,90 00% RS o — Standard 00%
Get Classica 05 RS 79,90 100% RS 00,00 VISA 00% Gold 00%
Pinpad 00 RS 39,00 00% RS el 00% Platinum 00%
|
Conectividade TEF 00 RS 29,00 00% RS i 00% Black 00%
RS 00% Business/Pré-pago 00%

Extrato Eletrénico [8]4] - 00%



PROPOSTA COMERCIAL - PADRAD

Més de Apuracio Faturamento Acordado (RS)
Janeiro 6.666.640
Fewvereiro 6.666.640
Margo 6.666.640
Abril 6.666.640
Maic 6.666.640
Junho 6.666.640
Julho 6.666.640
Agosto 6.666.640
Setembro 6.666.640
Qutubro 6.666.640
MNovembro 6.666.640
Dezembro 6.666.960

TAXA DE DESCONTO DIFERENCIADA

SUPERMERCADOS Prazo
- HIPERM - Master Visa Elo Amex
MERCEARIAS Peto.
Debito 0,78% 0,78% 0,90% 1 dia dtil
R(::::::i:z 1,40% 1,40% 147% 2,29% 31 dias corridos
P5] 2 a b vezes 2,14% 2,14% 2,13% 2,358% 31 dias corridos
PS) 7 @ 12 vezes 2,16% 2,30% 24T% 2,54% 31 dias corridos
Voucher crédito 2,99% 2,99% 2,99% - 30 dias corridos
TAXA DE DESCONTO PADRAD
SUPERMERCADOS
_HIPERM - Master Visa Elo Amex ';'gfun
MERCEARIAS .
Débito 1,28% 1,28% 1,40% 1 dia dtil
R(::::::i:z 1,90%: 1,90% 197% 2,79% 31 dias corridos
P51 2 a b vezes 2,64% 2,64% 2,63% 2,89% 31 dias corridos
PS) 7 & 12 vezes 2,66% 2,80% 297% 3,04% 31 dias corridos
Voucher crédito 2,99% 2,99% 2,99% - 30 dias corridos

Supermercado

EQUIPAMENTOS
o Preco do
Equipament d.

e o @ Aluguel

Laranjinha + 42 RS569,00

Laranjinha Pin 52 RS44,00
Pad

POV 1 R528,00

**Equipamentos: Ao término ou rescisao da Proposta Comercial, o ESTABELECIMENTO
compromete-se a devolver ofs) equipamento(s) de propriedade da Rede, com seus respectivos
periféricos. Em caso de perda, furto, destruicZo total ou parcial, ou gualguer tipo de dano, o
ESTABELECIMENTO € responsavel pelo pagamento do valor correspondente & Rede, conforme
disposto ne referido Contrate de Credenciamento.

. 0 prazo para implementacido das Condicdes Comerciais pela REDE € de 15 (quinze) dias Uteis,
contados da alteracao sistemica das Condigoes Comerciais do ESTABELECIMENTO, desde que seu
credenciamento ja esteja ativo. Mos Anexos constantes neste documento, a REDE oferece
Produtos e Servigos do interesse do ESTABELECIMENTO. Apds solicitacio e aprovacio pela REDE,
o{s) Anexo(s) referentes aos Produtos e Servigos contratados fardo parte integrante e insepardvel
da Proposta Comercial.



ANEXO - "PREMISSAS TRANSACIONAIS"

Premissas Transacionais: Para manter a contrapartida indicada na tabela de Taxa de Desconto Diferenciada, a
Rede considerara as premissas abaixo, que foram utilizadas para precificacdo dessa proposta. Desse modo, caso
haja variacdo de tais Premissas de modo que venha causar desequilibrio econémico a Rede podera, mediante
prévio aviso, renegociar ou encerrar a proposta comercial.

Ticket Médio das Transagdes (RS)

Modalidade Transagdes Presenciais Transagdes E-Commerce
Débito 50,84 50,84
Crédito a

Vista 171,88 171,88
PSI2a6
vezes 563,71 563,71
PSI7al2
vezes 135,12 135,12
Perfil do Portador do Cartio (%) - Plastico
Master | Standard Gold Platinum Black Corporate
10,88% 25,76% 23,83% 33,87% 5,67%
| . | Standard Gold Platinum Signature Infinite Corporate
Visa/Elo
21,10% 14,94% 16,07% 9,31% 29,93% 8,65%
Cart3o Pré Pago (%)

Modalidade Master Visa Elo
Débito 42,75% 10,53% 1,54%
Rotativo 1,31% 1,27% 6,49%

Volume de Voucher (RS$)
Volume 516.904
Tabela — Percentual minimo das Transag6es por Bandeira (%)

Modalidade/Bandeira Master Visa Elo Amex
Débito 29,66% 20,04% 3,84%

Crédito 23,35% 20,32% 1,65% 0,43%
PSJ 2 a 6 vezes 0,35% 0,30% 0,03% 0,01%
PSJ7 a12 vezes 0,00% 0,00% 0,00% 0,00%

Tabela - Percentual minimo de Modalidade de Transagdes Master (%)

Cartdo Presente 23,07%

Cartdo Nao Presente 0,00%

Aproximacdo 76,93%




Faturamento [ R$3.000.000,00 Antecipagéio SEM ipagéo - Pix 0,00%

p Débito Crédito 2a6x 7alsx
visa@i 0,75% 139% 2,35% 265%
(-’ elo 0,89% 2,20% 2,80% 310%
2,90% 2,90% 310%
- Prazos de recebimento
Débito: 1
Mensalidade das maquininhas: Crédito: 30
Pix: na hora

POS: 29,90 | Pinpad (TEF): R$ 0,00

Antecipacdo de recebiveis no crédito:

Automadtica: 1,60% Pontual: 2%

Faturamento [ R$3.000.000,00 DELAY 7 DIAS - PIX 0,00%

Débito Crédito 2a6x 7al8x
visa@i 0,60% 124% 2,20% 2,50%
ele 0,74% 2,05% 2,65% 2,95%
275% 2,75% 2,95%
- Prazos de recebimento
Débito: 7
Mensalidade das maquininhas: Credito: 37
Pix: na hora

POS: 0,00 | Pinpad (TEF): RS 0,00

Antecipacdo de recebiveis no crédito:

Automdtica: 1,60% Pontual: 2%




Faca a sua pergunta!
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